Cliente: L'Oreal Argentina

Fecha: desde 2008

Descripcion del caso: Plataforma online para el manejo de la
fuerza de ventas y consultoras de producto, manejo del
equipo, novedades, reporting en Argentina.

Objetivo: Organizar una herramienta de simple navegacion
que facilite el seguimiento, actualizacién de datos y contacto
entre repositores y consultoras.
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